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¢Que es una Start-up?
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Emprendimiento + Innovacion= Startup

EJRISIS ECONOMICA 2008]

Fuerte crecimiento del desempleo:

o ERE’s en las empresas
o Precariedad del empleo

o Caida del sector de la
construccion

o Reestructuracion de las cajas
de ahorro

e\

EXPANSION DEL EMPRENDIMIENT
Y
PROLIFERACION DE STARTUPS

Busqueda de nuevas opciones profesionales.

Programas de ayuda y asesoramiento de
instituciones publicas y empresas privadas a
nuevos proyectos empresariales.

La formacion trata de estimular el emprendimiento
frente a otras opciones pese a los frenos culturales

Nacimiento de medios de comunicacion especificos
sobre emprendimiento.

TENDENCIA CONSOLIDADA 2015]

Maduracion del ecosistema espanol de

startups:

o Emprendimiento, una opcion mas
para muchos jovenes y desempleado

o Incremento de los fondos de capital de
riesgo, business angels y otras fuentes
de financiacion (en el primer semestre
de 2015 las startups espanolas
recibieron 200 millones de euros, un
134%mas que en 2014)
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http://hipertextual.com/2015/07/startups-espanolas-financiacion-2015

La comunicacion, clave para las startup

OBJETIVOS DE UNA STARTUP EL PAPEL DE LA COMUNICACION

Analiza a la competencia y las necesidades de su target

» Comunicar posicionamiento y ventaja competitiva ol :
para definir mensajes clave

/ Disena un plan de comunicaciéon 360° que combina off
y online adaptado a numerosos puablicos: empelados,
inversores, potenciales clientes, etc.

» Consolidacién y estabilidad / Define un plan a largo plazc.),para transmitir la imagen
de una startup con proyeccion de futuro

» Ampliar la cartera de clientes y captar el interés de
Inversores
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La comunicacion, clave para las startup

« Trabajar el posicionamiento y comunicar la ventaja competitiva
e Necesidad de un plan de relaciones con stakeholders clave

« Estrategias 360 y social media son muy necesarias ya que son empresas normalmente propiciadas
por la innovacion tecnologica o bien que cubren nichos muy especificos (long tail en universo
online vs medios generalistas)

- Importancia de personalizar y crear vinculo emocional. Todo emprendedor debe involucrarse de
forma activa en la comunicacion y contar la historia personal que existe detras de la marca.
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, 1a técnica
que todo emprendedor

tiene que mancjar

* Tu nombre
« Nombre del proyecto

 Descripcion esencial |

LLAMADA DE QUE OFRECEMOS
ATENCION r
Tienes 20 . Cuil es 1a barticinacic
e Tus habilidades ual es la participacion

> segundos!!!
* Problema /Accion su E SUHEEES ;
/Resultado » Cuando se podrian
comenzar a obtener
beneficios

 Destacar aquello que
queremos que
recuerden

VENTAJAS OBJETIVOS Y
COMPETITIVAS PETICIONES

* ¢Por que es * Concretos
interesante para el e Realistas

cliente? |
* {Qué lo hace tinico? cohn &W( ife



Stakeholders

“Genera una reaccion en ellos: en sus ideas, en
Sus emociones, en sus acciones”

MEDIOS DE
EMPLEADOS COMUNICACION
d Cuida a tu principal activo, las [ Cultiva una buena relacion
personas que han creado la con todos ellos, tanto
startup y que contribuyen a su medios tradicionales, como
crecimiento. Mantenlos blogs y social media.

actualizados e informados con las
novedades en cuanto a
financiacion o futuros proyectos.

INVERSORES CLIENTES
O Potencia el didlogo y O Establece una
transparencia para generar conexion emocional
confianza en los inversores con los
y mejorar la recepcion de consumidores.

las acciones.

O Convénceles de que tienes
la solucion para un
problema y de por qué

deben confiar en ti y no en P
otra empresa. cohn&wolfe




La importancia de los

« Mantener un dialogo inmediato con
un publico muy heterogéneo:
desde medios de comunicacion,
inversores y consumidores.

 Son una constante fuente de
informacion sobre tu publico y
sobre las tendencias del mercado.

 Capacidad de compartir todo tipo
de contenidos: videos (demos
producto), infografias...

* Ofrece la posibilidad de adaptar
cada tipo de contenido al target al
que nos queremos dirigir.
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El emprendedor y la conexion con sus publicos

La comunicacion es importante no solo para tu startup, sino también para el
networking y para posicionarte como un auténtico experto en tu area

e Crea un vinculo emocional y empatiza con el consumidor

« Otorga credibilidad y aumenta el engagement

Si no trabajas y luchas por tus suefnos,
acabaras trabajando para cumplir los
suefos de los demas ...

Steve Jobs
1955 - 2011
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Gracias!




